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Biznesa modeléesana
un biznesa planosana

Ka
. ydfar so ideju vispar var pelnit?

e Kas ir mans produkts un kurs to pirks?
e Cik hdzeklus vajag ieguldit?

* Kad atpelnis ieguldito?
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5 svarigi jauvtajumi:

2. Kadi ir mani mérki un
ka tos sasniegit?

1. Kas bus
mans bizness?

3. Ar ko sakt un ko
darit talak?

4. Cik lidzeklu vajag

3. Kam jabut un kad nopelnisu?

mand komanda?
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Domajot par biznesu...

Kas ir KLIENTS un kadi ir klientu segmenti

e Kas ir pircéjs un kur§ MAKSA par «produkiun

e Kads ir «TIPISKS PIRKUMS» un cik tas maksa
e Kurda VIETA notiek bizness
e Kads ir APGROZIJUMS (gada, ménesa, sezonas)

e Kada ir ORGANIZACIJA - kadi cilvéki, iekartas nepiecieSami

Kads ir produkta vai biznesa mizs jeb DZIVESCIKLS
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Burgeru restorans L Plemey
Biznesa modelis un Biznesa modelésana

Partneri un Pamata resursi un Produkti, Pakalpojumi | Informacijas, sazinas un Mérka tirgus un
piegadataii pamatiidzekli Piedavajumi piegades kanali klientu segmenti
30+ darbinieki Burgeri (5) Vieta: Pilsétas centra Bérni, skoléni
(4 mainas)
Maizes Fri (2) Vides reklama + TV Jauniesi, studenti
Kartupeli
Gala Dzérieni Viriesi, sievietes
Salati Virtuve
Noliktava Komplekti (4) Draugu kompanijas
lepakojums 25+ galdini
Gimenes ar bérniem
IT sistémas Kafija + KUkas Drive-Thru lodzins
lekartu piegadataiji Autobraucéji
Auto stavvieta Salati Wolt/Bolt piegade
IT sistému vzturétqji Piebraucamais cels Turisti, iebraucéji
lzmaksas: ... lzmaksas: ... Pirkumi: Uz vietas —-60% Apgrozijums: 2 M
Investicijas: ... 1 EUR/2 EUR /7 EUR Piegade — 40%

12 EUR/ 24 EUR

studija 2024 maris.millers@mmestudija.lv



Biznesa modelis @B DriveWiz.me
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Definéjiet savu biznesa modeli
(5 minuUtes darbam pie savam idejam / savas grupas ;-)

«Kada laimiga dienan nakotne, kad viss veiksmigi darbojas:

Kas ir jusu produkti/pakalpojumi, cik tie maksa?

Kas ir pircéjs (pirceji), kas par to maksa?

Kads ir «Tipisks pirkums» - ko klients peérk, cik un ka samaksa

Kada ir josu organizacija, kas to visu nodrosina?

Biznesa modelis
Ko un ka razojam, kam un ka pardodam

Kandali

Pieaadatdl Resursi un Produkti
un partner pamatiidzekli Pakalpojumi

Drikst Saja laika arr uzdod jautgjumus!
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Biznesa modelis

Ko un ka razojom, kam un ka pardodam

Partneri un
piegadataiji

Pamata resursi un
pamatlidzekli

Produkti, Pakalpojumi
Piedavajumi

Informacijas, sazinas un
piegades kanali

Mérka tirgus un
klientu segmenti
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studija

HOW TO

START A START-UP ...
; : g

T O

live in the future,  what is missing write it down make a show the prototype
ahead of your fime in the world? and bounce prototype to 100 people

ideas around

e To. &S
1 e e

look for fl.llldillg register your Gcorp, find a co-founder

launch - et iterate on the prototype

everyone know you and build version split equﬂy until it makes sense

~

have made something ~ one at the same time

of® I ,ooo A

'A N ﬁcoﬁ\‘“ get to 1,000 Users grow 5% aweek  keep growing
(hard, but proven for another 4 years,
follow up with possible) and at that rate you

.II . : * i
users. Are they o, - A4 I-, - . will reach
/o) D Lt - o
oo 9 LI

coming back? 4 25 million users

A launch again (ofter iteraﬁng)\ SUCCESS

l launch until users
stay (AirBnB launched 3 times)
In oom oom oom om Do Doe Bae Eam m

S EXJD Funders and Founders
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Cela karte (Laika plans)
2024-2026 gadam

Pirmie

ienémumi

N

??

Prototipa izveide

Produktu izstrade

| Piemgg
Apgrozijums
Apgrozijums XM E&
X kK EUR 29
Aktivs 27
marketings

Telpu rekonstrukcija un iekartosana

Jauni produkti

Paplasinasana

Finanséjuma piesaiste

Pardosana, klientu piesaiste

Izeja jauna tirgu

Pozitiva naudas plisma

Biznesa plans Atklasana T
N \
Q1 2024 Q2 2024 Q3 2024 Q4 2024 Q1 Q2 2025 2026

Cela karte parada galvenos notikumus un attistibas posmus
uznémuma izveidosanad, darbibas uzsakSana un talaka atfistibd
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Izveidojiet savu cela karti!
(Vél 5 minutes ;-) Gl korte(Lako plons)

Ja sodien izradas, ka josu ideja ir lieliska un tiek
apstiprinata:

Cela karte parada galvenos notikumus un atfisfibas posmus
némuma izveidoiand, darbibas uzsakiand un 1alaka otfistioa

 Kad jusu produkts/pakalpojums paradisies tirgu?
e Kad jums ir pietiekami daudz klientu/ pasufitaju?

e Kas ir jaizdara, lai uzsaktu razot/pardot savu
produktu?

e Ka to visu varéetu paatrinat?

Drikst Saja laika arr uzdod jautgjumus!
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Cela karte
2024. - 2026. gadam
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Cela karte (Laika plans)
2023-2025 gadam

Piemsg

Naudas plosmas aprékins
lenakosas un izejosas naudas pa menesiem

Kada jauka dienal

lenémumi 100 | 500 | 5000 * * *
- 199
Darbibas
izmaksas 1000
2300
1500
Investicijas
Finanséjums
Naudas plisma +1
Pelna
>
2024 2025 2026
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Cela karte (Laika plans)
2023-2025 gadam

Piemsg

Naudas plosmas aprékins
lenakosas un izejosas naudas pa menesiem

 Ar ko viss sakas?

lenémumi 100 500 1000 2000 * * *
Darbibas
izmaksas 200 200 200 x *
1000 2000 2000 * *

Investicijas

5000
Finanséjums

9000 5000
Naudas plosma

Pelna
>
2024 2025 2026
studija 2024 maris.millers@mmestudija.lv




’ THE BEST-SELLIN “User-Friendly and exhaustive....
wm

B ISINESS PLAN GUD
g ¢ tely Revised & Updated! ~ Forte:

The Naudas plusma vienalga bus
Successful vienigais, par ko Tev bis raizéties

Bi‘s"slce“if pirmos cetrus gadus. Vienigais, kam ir
P an STRATEGIES - ° ° - - e
Rhondafbrams  Nozime — vai Tu vari maksat rekinus!

Fewh b Larry Leigon, Ariel Vineyards

Biznesa plani:
ka tos uzrakstit
un |stenot

Pols Barovs

“Vadit uznémumu parasti ir
sarezgiti, tacu, ja jos vzlabojat
planosanu, jus vzlabojat savas

izredzes vz panakumiem”
Pols Barovs
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Organizaciju attistibas sistéma
«9 elementi*y

Biznesa modelis un klienti | un stratégija

Produkti
Darbinieki un pakalpojumi

Finanses Cela karte Vadibas grupa

Izcila biznesa 9 elementi © Maris Millers, OAK, 2015
* Modificeti @ 2023

ﬁstudija
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Organizaciju affistibas sistéma
«9 elementi*n

Darbinieki

mmnun

2024

“®
L=

Tirgus | Mérki

o un kiiengl | un strati

Cela karte

vEmmsiucal

studija

Biznesa modelis

remonts \

Tel. 800xxxxx

Piemes
Piegadataji Produkti/ Kanali Klienti
un partneri Pakalpojumi
= aii Lielie
Eiropas auto 50 darbinieki Jauni auto Pérdevail uznémumi
aretavi B - | —> —H
PArstivls 1 o alonla] Infocentrs
Aprikot i Mazlietoti auto A
Aaiasane | |20 e | P |
parstavis H— | |uznémumi
IT sistémas Apkopfa un
garantijas | |Individuali
Procediras pircéji

H—

Cela karte (Laika pldns)
2023-2025 gadam

Pirmie

Plemars

Apgrozijums
X MEUR

7

Produktu izstrade

x k EUR LQ
i

| Jauni produkti | |

Paplasinasana |
I I

‘ Telpu rekonstrukcija un iekartosana ‘ ‘
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i

Q3 2023
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2024
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